
Wir verschreiben uns aus Tradition einem Pioniergeist, der die Mitarbeitenden in den Mittelpunkt stellt.
Sie engagieren sich für das, was Geistlich zu Spitzenleistungen treibt: die Leidenschaft an Regeneration. Daraus entstehen
innovative Medizinprodukte, die Knochen, Knorpel sowie Weichgewebe wiederherstellen. Unser motiviertes Team freut sich
auf Sie und die gemeinsame Arbeit in einem modernen, dynamischen Arbeitsumfeld mit internationalem Flair.

Wir suchen eine zuverlässige, kommunikative Persönlichkeit, die Freude daran hat, 
Strukturen zu schaffen und unser Team zu stärken.

Bei Fragen steht Ihnen Frau Kerstin Berger gerne zur Verfügung, Tel. 07221 4053-740 oder E-Mail karriere@geistlich.de.
Vollständige Bewerbungsunterlagen mit Gehaltsvorstellung (bevorzugt bitte per E-Mail) an Geistlich Biomaterials,
Im Rollfeld 46, 76532 Baden-Baden.

Jetzt bewerben!

Geistlich Biomaterials Deutschland, mit Sitz in Baden-Baden, ist eine Tochter der Geistlich Pharma AG mit Haupt-
sitz in der Schweiz. Als weltweiter Marktführer vertreiben wir Biomaterialien für den Bereich der dentalen Hart- und 
Weichgeweberegeneration. Unser Produktportfolio umfasst die Bereiche Knochenersatzmaterial, Kollagenmem-
branen und -matrices zur Geweberegeneration. Unsere Kunden sind Zahnmediziner*innen, Oralchirurg*innen und 
Mund-Kiefer-Gesichtschirurg*innen, die unserer Kompetenz im Bereich der Regeneration vertrauen.

Mach unseren Vertrieb noch stärker – 
als Vertriebsassistenz (m/w/d)!
Baden-Baden, Teilzeit (60–70 %) 

Ihre Aufgaben 
•	 Administrative und organisatorische Unterstützung der 

Vertriebsleitung, des Customer Service und der Vertriebs-
teams

•	 	Erstellung von Auswertungen, Statistiken und Präsentationen
•	 	Planung, Koordination und Nachbereitung von Terminen und 

Meetings
•	 Enge Zusammenarbeit mit unserem Headquarter in der 

Schweiz
•	 	Übernahme von Datenschutzaufgaben als zusätzliche Ver-

antwortlichkeit in Abstimmung mit dem externen Daten-
schutzbeauftragten

Ihr Profil
•	 Kaufmännische Ausbildung oder wirtschaftli-

ches Studium
•	 	Berufserfahrung in der Vertriebsassistenz oder 

im Office Management
•	 	Freude an Organisation, strukturierter Arbeits-

weise und Teamarbeit
•	 	Kommunikationsstärke in Deutsch und Englisch
•	 	Sicherer Umgang mit MS Office, SAP S/4HANA 

und CRM-Systemen
•	 Erfahrung als SAP Poweruser ist ein großes Plus

www.geistlich.de


